
Agence SeoRapide

Guide Express : Le Plan d’Action 
pour Réussir en E-commerce 

Vous voulez lancer votre activité en ligne mais vous hésitez entre Jumia 

et Shopify ? 

Ce guide vous donne un plan d’action concret pour choisir, démarrer 

rapidement, et construire un business solide sur le long terme.

Et si vous voulez aller plus vite et éviter les erreurs coûteuses, l’Agence 

SEO et Marketing Digital SeoRapide peut vous accompagner de A à Z.

1. Comprendre la différence

2. Comment choisir rapidement ?

• Court terme / revenus rapides → Jumia

• Long terme / marque solide → Shopify

Jumia Shopify
Marketplace existante Boutique indépendante
Audience déjà prête Trafic à générer
Logistique simplifiée Logistique à gérer soi-même
Commissions sur ventes Abonnement mensuel
Paiement différé Paiement rapide
Idéal pour commencer vite Idéal pour bâtir une marque
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• Mixte / sécuriser ses revenus → Commencez sur Jumia et 

préparez Shopify en parallèle

3. Le parcours gagnant

Phase 1 : Vendre sur Jumia pour tester le marché, générer du cash et 

apprendre à gérer vos ventes 

Phase 2 : Construire votre propre site Shopify pour contrôler votre 

marque et vos marges

4. Plan d’action concret

Checklist : 30 premiers jours sur Jumia

1. Créez votre compte vendeur Jumia

2. Choisissez 3 à 5 produits phares

3. Rédigez des fiches produits optimisées (titre, description, images)

4. Activez Jumia Express si possible

5. Proposez une remise de lancement

6. Répondez rapidement aux messages clients

7. Suivez vos premières ventes et ajustez vos prix
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8. Analysez vos produits les plus vendus

9. Testez la publicité interne Jumia

10. Mettez en place un suivi hebdomadaire de vos performances

Checklist : 90 jours pour lancer votre site e-commerce

Mois 1 : Préparation

• Choisir un nom de domaine

• Sélectionner un thème adapté

• Installer les moyens de paiement

Mois 2 : Mise en ligne

• Ajouter vos produits avec descriptions optimisées SEO

• Configurer la logistique et les frais de livraison

• Installer les applications clés (email marketing, avis clients…)

Mois 3 : Lancement et marketing

• Lancer vos campagnes publicitaires (Facebook Ads, Google Ads)

• Travailler votre SEO pour attirer du trafic gratuit
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• Mettre en place un programme de fidélité

5. Les 5 erreurs fatales à éviter

1. Vendre les mêmes produits que tout le monde sans différenciation

2. Négliger les fiches produits et photos

3. Ignorer le service client

4. Ne pas suivre ses performances

5. Reporter indéfiniment la création de son propre site

Conclusion 

Ce guide vous donne une vision claire et un plan concret pour avancer. 

Mais chaque marché, produit et stratégie est unique. 

SeoRapide peut vous accompagner pour créer votre site, optimiser vos 

ventes et développer votre marque. 

📩  Contactez-nous dès aujourd’hui et parlons de votre projet : 

https://seorapide.com

Guide de nos services : 
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• Prestation SEO et Marketing

• Consultation SEO et Marketing

• Formation SEO en ligne

• Création de site internet
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